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AUNSBJERG NIELSEN A/S

Skaerpet salgsperformance

med OfficelLinkefra BDO

Hos Peugeot-forhandleren Aunsbjerg Nielsen A/S i Kolding er man afhaengig

af sine seelgere, ligesom man er det hos alle andre bilforhandlere. Derfor har
virksomheden stort fokus pa sin salgsafdeling. Hvis den ikke performer godt, kan
det ses direkte pa bundlinjen. Med OfficeLink® fra BDO er det let og hurtigt at fa
overblik over salgsarbejdet og male den enkelte szelgers indsats.

Hurtigere og bedre finansrapportering, skonomisk overblik over hver enkelt afdeling og detaljeret
salgsstatistik. Det er nogle af de fordele, Aunsbjerg Nielsen A/S har faet ved at indfare OfficeLink®.

Alex Aunsbjerg Nielsen, der er ejer af Aunsbjerg Nielsen A/S, bruger systemet dagligt til
at danne sig et overblik over sin salgsafdeling, men ogsa til opfelgning af salgsarbejdet.
Noget, som rent faktisk har skaerpet saelgernes performance.

- Vores seelgere har nogle kvartalsmal, de skal na, og systemet gar det nemmere at dykke
ned i tallene for at se, hvilke resultater, de har opnaet hver iseer, fortzeller Alex Aunsbjerg
Nielsen og fortsaetter:

- Derudover har vi den specielle problematik, at vi handterer mange bytteobjekter. Vi far en bil
i bytte naesten hver gang, vi szelger en. Vores szelgere bliver ikke kun malt pa det, de har solgt.
De bliver ogsa malt pa det, de har kebt ind og faet i bytte. Med OfficeLink® er det en fordel, at
vi kan male pa kgbende saelger. | bilbranchen er bytteobjekterne den store ubekendte faktor,
sa det er vigtigt, at der er noget styring. Hvis dit lager, der er bogfert til 10 mio. kr., kun er 9
mio. kr. veerd den dag, du skal omsaette det, har du et problem, siger Alex Aunsbjerg Nielsen.

Overblik med gjebliksbillede

Det er ikke kun salgsafdelingen, der har glaede af OfficeLink®. Ogsa i skonomiafdelingen
bliver der trukket pa systemet. Her skaber det en hurtig og god rapportering og giver et
enkelt overblik over hver afdeling.

Ejer Alex Aunsbjerg Nielsen har
med OfficeLink® fiet et godt
overblik over sin salgsafdeling.
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Denne publikation er skrevet i generelle
vendinger og skal alene betragtes som generel
vejledning. Publikationen deekker ikke speci-
fikke situationer, og du bor ikke handle - eller
undlade at handle - uden at have faet profes-
sionel radgivning. Kontakt venligst BDO for at
drofte de specifikke problemstillinger. BDO,
vores partnere og medarbejdere patager os ikke
ansvar for tab foranlediget af en handling, der
ertaget - eller ikke er taget - pd baggrund af
oplysningerne i denne publikation.
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Administrations- og ekonomichef hos Aunsbjerg Nielsen A/S, Poul Mgller, forteeller gerne
om de fordele, virksomheden har opnaet:

- Vi har automatiseret den besveerlige og tidskraevende manuelle indtastning, hvilket har
frigjort en del ressourcer hos mig selv og vores gkonomimedarbejder, fortaeller Poul Maller,
og fortsaetter:

- Ved hjeelp af pivottabellen kan vi bearbejde store maengder data, og vi har adgang til flere
informationer, end vi havde tidligere. En af de vaesentligste fordele er, at vi ved hjzelp af
udtraek kan se et gjebliksbillede, hvor vi far nsermest var en maned bagud.

Individuelle opsaetninger

OfficeLink®-modellen bygger pa Microsofts Office-pakke, sa alle data fra virksomhedens
gkonomisystem kan overfares elektronisk til programmerne fra Office-pakken. Herfra giver
systemet mulighed for individuelle opsaetninger efter behov og interesse.

- Vi henter nogletal direkte fra vores rabalance over i Excel. Og nar ferst tallene er i Excel,
kan vi lave opsaetningen preecis, som vi vil og traekke tal ud for hver enkelt afdeling, siger
Poul Mgller. Som eksempel fremhaever han muligheden for at se individuelle opstillinger af
bruttoavance pa vaerkstedet eller gennemsnitlig bruttoavance pa solgte biler.

OfficeLink® fra BDO

Ledelsesinformationssystemet i Aunsbjerg Nielsen A/S bygger pa konceptet OfficelLink®
fra BDO. OfficeLink® er implementeret med virksomhedens Dracar+ gkonomisystem samt
databaseprogrammet Microsoft Access og regnearket Microsoft Excel.

Med konceptet OfficeLink® er der i Excel bygget en model, der bliver brugt til at lave hele
virksomhedens budget og budgetopfalgning. Systemet henter automatisk de realiserede
tal fra Dracar+ og sammenholder dem med budget i Excel-regnearket.

Service og Support

| Service og Support hjzelper vi virksomheder med at optimere den daglige drift. At forsta

den daglige drifts betydning for virksomheders udvikling kan vaere en udfordring. Her kan vi
hjeelpe. Service og Support har kompetencer inden for fx finans- og lenbogholderi, control-
ling, midlertidig regnskabs- og skonomiassistance, implementering af skonomisystemer og
rapporteringslesninger, ledelsesrapportering samt effektiviseringer af administrative processer.

Kontakt
Er du interesseret i at here mere om vores produkter og serviceydelser, eller har du
spergsmal, er du velkommen til at kontakte os.

Med OfficeLink® kan Aunsbjerg
Nielsen ogsa male den enkelte
seelger pa veerdien af de biler,
som saelgeren tager i bytte ved
et bilsalg. Det giver et godt
overblik over veerdien af lageret.
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